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In der modernen Welt der Kosmetik und Asthetik, in der das visuelle Erlebnis und das Vertrauen in die Expertise die

wichtigsten Wahrungen sind, erweist sich ScreenWay als der entscheidende Katalysator fur zeitgemales
Geschéaftswachstum. Die Beauty-Branche befindet sich in einem rasanten digitalen Wandel, bei dem die Grenzen
zwischen physischer Behandlung und digitaler Erlebniswelt immer stéarker verschwimmen. Wahrend Experten betonen,
dass modernes Marketing heute partizipativ und multisensorisch sein muss, bietet ScreenWay die technologische
Plattform, um diese Dynamik direkt in das Kosmetikstudio zu bringen. Ein entscheidender Faktor ist dabei das
Zusammenspiel von Online-Versprechen und haptischem Erleben: Wenn eine Kundin das Studio betritt, kdnnen
Bildschirme sofort auf aktuelle Trends oder individuelle Bedirfnisse reagieren. Diese Form der visuellen Aktivierung am
Point of Sale kann die Gehirnaktivitdt und Kaufbereitschaft der Kunden um bis zu 1000 % steigern, da ScreenWay die

emotionale Liicke zwischen der digitalen Vorab-Information und dem physischen Produkt schlief3t.

Ein wesentlicher Pfeiler dieses Erfolgs ist die Visualisierung der ,Wissenschaft der Schonheit“. Digitale Hautanalysen
und Augmented-Reality-Anwendungen (AR), die Make-up oder Haarfarben in Echtzeit simulieren, sind heute Standard.
ScreenWay ermdglicht es, diese hochkomplexen, oft Kl-gestitzten Inhalte grofflachig und brillant zu prasentieren.
Anstatt Kunden nur auf kleine Smartphone-Displays blicken zu lassen, werden Analyseergebnisse direkt auf elegante

Wandmonitore gespiegelt. Dieser ,Experten-Modus" schafft nicht nur einen beeindruckenden Aha-Effekt, sondern starkt
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die Beratungssicherheit und das Vertrauen massiv. Wenn Kunden ihre individuellen Hautparameter wie Feuchtigkeit oder
Pigmentierung in 4K-Auflésung sehen, steigt die Bereitschaft fur Investitionen in hochwertige Pflegeprodukte und
spezialisierte Behandlungsplane organisch an. ScreenWay macht das Unsichtbare sichtbar und verwandelt technisches

Fachwissen in messbaren Umsatz.

Uber die reine Kundeninteraktion hinaus optimiert ScreenWay die operative Exzellenz durch eine tiefgehende Integration
von Business-Tools. Durch die native Anbindung an Smartsheet transformiert das System statische Werbeflachen in
dynamische Business-Dashboards. Das Team sieht im Backoffice sofort die aktuelle Kabinenbelegung oder
Warenbestande, wéahrend im Verkaufsraum ,Live-Ticker eine kinstliche Verknappung erzeugen, indem sie in Echtzeit
auf freie Termine hinweisen. Diese Automatisierung sorgt fur einen reibungslosen Ablauf und reduziert die administrative
Last fur das Personal erheblich. Gleichzeitig starkt ScreenWay die Unternehmenskultur durch die Integration von HR-
Systemen wie BambooHR. Automatisierte Glickwiinsche zu Jubilden oder die Vorstellung neuer Teammitglieder
schaffen eine warme Atmosphéare der Wertschatzung. In einer Zeit des Fachkraftemangels ist diese digitale Sichtbarkeit

von Teamerfolgen ein unschatzbarer Vorteil fur die Mitarbeiterbindung und das Markenimage.

Letztlich bietet ScreenWay der Beauty-Szene die Infrastruktur, um den ,Moment of Truth“ am Kosmetikregal digital
aufzuladen und professionell zu gestalten. Durch die Kombination aus asthetischem Design, technischer Verlasslichkeit
via Remote Device Management und der Fahigkeit, Daten in Verkaufsargumente zu verwandeln, wird Digital Signage zu
einem unverzichtbaren Teil der digitalen Transformation. ScreenWay liefert nicht nur Dekoration fur die Wand, sondern
ein aktives Management-Werkzeug, das technische Préazision mit der emotionalen Kraft der Schonheit verbindet. So
ebnet das System den Weg fiir das Kosmetikstudio der Zukunft, in dem Information und Inspiration in Echtzeit

verschmelzen und jede Behandlung zu einem unvergesslichen Markenerlebnis wird.
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