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Die Zukunft ist sichtbar
Digital Sales Board - Der digitale Puls Ihres Unternehmens

6. März 2026, Tobias Engl

In der modernen Unternehmensführung markiert ScreenWay den entscheidenden Übergang von einer passiven

Datenverwaltung hin zu einer aktiven, unübersehbaren Performance-Kultur. Das System fungiert als intelligentes

Nervensystem, das geschäftskritische Kennzahlen aus komplexen Software-Silos direkt in den physischen Arbeitsraum

bringt. Das Herzstück dieser Transformation ist das Digital Sales Board, welches das Wartezimmer oder das

Großraumbüro in ein dynamisches Hochleistungs-Zentrum verwandelt. Während Informationen in herkömmlichen

Unternehmen oft in CRM-Systemen wie Salesforce oder HubSpot begraben liegen, holt ScreenWay diese Daten ans

Licht und transformiert sie in eine lebendige Motivationsquelle direkt im Sichtfeld des Teams.

Ein entscheidendes Argument für diese Lösung ist die Architektur der Echtzeit-Sichtbarkeit: Nach der „5-Sekunden-

Regel“ erkennt jeder Mitarbeiter im Vorbeilaufen sofort, ob das Team auf Erfolgskurs ist. Durch die vollständige

Automatisierung entfällt das manuelle Erstellen von Berichten oder PowerPoint-Folien komplett; die Daten fließen via

© ScreenWay | www.screenway.com Seite 1 von 2



API-Anbindung direkt aus den Quellsystemen auf die Screens. Dies wandelt die Holschuld der Mitarbeiter in eine

Bringschuld der Sichtbarkeit um. So werden Pipeline-Engpässe oder stagnierende Quoten proaktiv erkannt, bevor sie

sich in einem negativen Abschluss niederschlagen können. Das Management gewinnt dadurch wertvolle Zeit zurück, da

die „Single Source of Truth“ permanent präsent ist.

Über die reine Information hinaus nutzt das ScreenWay Sales Board tiefgreifende psychologische Hebel zur

Leistungssteigerung. Durch Gamification und dynamische Leaderboards wird ein gesunder Wettbewerb gefördert, der

den natürlichen Jagdinstinkt im Vertrieb weckt. Besonders wirkungsvoll ist die unmittelbare öffentliche Anerkennung:

Wenn ein „Deal-Alert“ bei einem Abschluss den Bildschirm füllt, sorgt dies für einen sofortigen Motivationsschub, der

durch verzögerte Boni kaum erreicht werden kann. Diese Form der transparenten Rechenschaft stärkt die

Eigenverantwortung massiv, da Erfolge für alle Abteilungen greifbar und feierbar werden.

Wirtschaftlich und technologisch betrachtet ist ScreenWay ein hocheffizienter Rendite-Motor für die digitale Infrastruktur.

Durch den Einsatz kostengünstiger Hardware wie dem Raspberry Pi und die drastische Reduktion administrativer

Reporting-Stunden amortisiert sich das System meist schon innerhalb weniger Monate. In Kombination mit Funktionen

wie dem Remote Device Management (RDM) und höchsten Sicherheitsstandards bleibt die Infrastruktur zudem weltweit

skalierbar und wartungsarm. Letztlich ist ScreenWay weit mehr als ein Anzeigemedium – es ist ein strategisches

Management-Instrument, das isolierte Daten in kollektives Momentum verwandelt und die operative Intelligenz des

gesamten Unternehmens steigert.
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