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Nykyaikaisessa kosmetiikan ja estetiikan maailmassa, jossa visuaalinen elämys ja luottamus asiantuntemukseen ovat

tärkeimmät valuutat, ScreenWay osoittautuu ratkaisevaksi katalysaattoriksi ajanmukaiselle liiketoiminnan kasvulle.

Kauneusala käy läpi vauhdikasta digitaalista murrosta, jossa fyysisen hoidon ja digitaalisen elämysmaailman rajat
hämärtyvät yhä enemmän. Asiantuntijat korostavat, että modernin markkinoinnin on nykyään oltava osallistavaa ja

moniaistista, ja ScreenWay tarjoaa teknologisen alustan, jolla tämä dynamiikka tuodaan suoraan kauneushoitolaan.
Ratkaiseva tekijä on verkossa annetun lupauksen ja kosketeltavan kokemuksen yhteispeli: kun asiakas astuu hoitolaan,

näytöt voivat reagoida heti ajankohtaisiin trendeihin tai yksilöllisiin tarpeisiin. Tällainen visuaalinen aktivointi
myyntipisteessä voi lisätä asiakkaiden aivotoimintaa ja ostohalukkuutta jopa 1000 %, koska ScreenWay sulkee digitaalisen

ennakkotiedon ja fyysisen tuotteen välisen tunnekuilun.

Tämän menestyksen keskeinen tukipilari on ”kauneuden tieteen” visualisointi. Digitaaliset ihoanalyysit ja lisätyn
todellisuuden (AR) sovellukset, jotka simuloivat meikkiä tai hiusväriä reaaliajassa, ovat nykyään vakiovarustusta.

ScreenWayn avulla näitä erittäin monimutkaisia, usein tekoälyavusteisia sisältöjä voidaan esittää suurikokoisina ja
loistavan terävinä. Sen sijaan, että asiakkaat tuijottaisivat vain pieniä älypuhelimen näyttöjä, analyysitulokset peilataan

suoraan tyylikkäille seinämonitoreille. Tämä ”asiantuntijatila” ei ainoastaan tuota vaikuttavaa ahaa-elämystä, vaan myös

vahvistaa neuvonnan varmuutta ja luottamusta huomattavasti. Kun asiakkaat näkevät oman ihonsa yksilölliset arvot,
kuten kosteuden tai pigmentaation, 4K-tarkkuudella, halukkuus investoida laadukkaisiin hoitotuotteisiin ja erikoistuneisiin

hoito-ohjelmiin kasvaa luontevasti. ScreenWay tekee näkymättömän näkyväksi ja muuttaa teknisen asiantuntemuksen
mitattavaksi myynniksi.
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Asiakasvuorovaikutuksen lisäksi ScreenWay nostaa operatiivista erinomaisuutta integroitumalla syvälle

liiketoimintatyökaluihin. Natiivin Smartsheet-yhteyden ansiosta järjestelmä muuttaa staattiset mainospinnat dynaamisiksi
liiketoiminnan koontinäkymiksi. Tiimi näkee takahuoneessa heti hoitohuoneiden ajantasaisen varaustilanteen tai

varastosaldot, kun taas myyntitilassa ”live-tickerit” luovat keinotekoista niukkuutta kertomalla vapaista ajoista reaaliajassa.
Automaatio pitää toiminnan sujuvana ja keventää henkilökunnan hallinnollista taakkaa merkittävästi. Samalla ScreenWay

vahvistaa yrityskulttuuria integroimalla BambooHR:n kaltaisia HR-järjestelmiä. Automaattiset onnittelut työvuosijuhlista tai

uusien tiimiläisten esittelyt luovat lämpimän, arvostavan ilmapiirin. Osaajapulan aikana tiimin onnistumisten digitaalinen
näkyvyys on korvaamaton etu henkilöstön sitouttamisessa ja brändikuvan rakentamisessa.

Kaiken kaikkiaan ScreenWay tarjoaa kauneusalalle infrastruktuurin, jolla kosmetiikkahyllyn ”Moment of Truth” voidaan
ladata digitaalisella voimalla ja toteuttaa ammattimaisesti. Esteettisen suunnittelun, Remote Device Managementin

tuoman teknisen luotettavuuden ja datan myyntiargumenteiksi muuttamisen ansiosta digital signagesta tulee

välttämätön osa digitaalista muutosta. ScreenWay ei tarjoa pelkkää seinäkoristetta vaan aktiivisen johtamistyökalun, joka
yhdistää teknisen tarkkuuden kauneuden tunnevoimaan. Näin järjestelmä raivaa tietä tulevaisuuden kauneushoitolalle,

jossa tieto ja inspiraatio sulautuvat reaaliajassa ja jokaisesta hoidosta tulee unohtumaton brändielämys.
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