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Tulevaisuus on näkyvissä
Digital Sales Board: yrityksesi digitaalinen pulssi

6. maaliskuuta 2026, Tobias Engl

Nykyaikaisessa yritysjohtamisessa ScreenWay merkitsee ratkaisevaa siirtymää passiivisesta tiedonhallinnasta aktiiviseen,

silmiinpistävään suorituskulttuuriin. Järjestelmä toimii älykkäänä hermostona, joka tuo liiketoiminnalle kriittiset

tunnusluvut monimutkaisista ohjelmistosiiloista suoraan fyysiseen työtilaan. Tämän muutoksen ytimessä on Digital Sales
Board, joka muuttaa odotushuoneen tai avokonttorin dynaamiseksi huippusuorituskeskukseksi. Siinä missä tieto

perinteisissä yrityksissä jää usein hautautumaan Salesforcen tai HubSpotin kaltaisiin CRM-järjestelmiin, ScreenWay nostaa
datan päivänvaloon ja muuttaa sen eläväksi motivaation lähteeksi suoraan tiimin näkökenttään.

Ratkaiseva peruste tälle ratkaisulle on reaaliaikaisen näkyvyyden arkkitehtuuri: ”5 sekunnin säännön” mukaan jokainen
työntekijä näkee ohi kulkiessaan heti, onko tiimi menestyksen tiellä. Täydellisen automaation ansiosta raporttien tai

PowerPoint-kalvojen käsin laatiminen jää kokonaan pois; data virtaa API-liittymän kautta suoraan lähdejärjestelmistä

näytöille. Näin työntekijöiden velvollisuus hakea tietoa muuttuu järjestelmän velvollisuudeksi tuoda se näkyviin. Pipelinen
pullonkaulat tai junnaavat myyntitavoitteet tunnistetaan ennakoivasti, ennen kuin ne ehtivät näkyä heikkona

lopputuloksena. Johto saa takaisin arvokasta aikaa, koska ”Single Source of Truth” on jatkuvasti esillä.
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Pelkän tiedon lisäksi ScreenWay Sales Board hyödyntää syvällisiä psykologisia vipuja suorituskyvyn parantamiseksi.

Pelillistäminen ja dynaamiset tulostaulut ruokkivat tervettä kilpailua, joka herättää myyjien luontaisen metsästysvaiston.
Erityisen tehokasta on välitön julkinen tunnustus: kun ”Deal-Alert” täyttää näytön kaupan synnyttyä, se antaa välittömän

motivaatiopiikin, jota viivästetyillä bonuksilla tuskin saavutetaan. Tällainen läpinäkyvä tilivelvollisuus vahvistaa omaa
vastuunottoa merkittävästi, koska onnistumiset muuttuvat kaikille osastoille konkreettisiksi ja juhlimisen arvoisiksi.

Taloudellisesti ja teknologisesti tarkasteltuna ScreenWay on erittäin tehokas tuottomoottori digitaaliselle infrastruktuurille.

Edullisen laitteiston, kuten Raspberry Pin, käytön ja hallinnolliseen raportointiin kuluvien tuntien jyrkän vähenemisen
ansiosta järjestelmä maksaa itsensä takaisin yleensä jo muutamassa kuukaudessa. Yhdessä Remote Device Managementin

(RDM) kaltaisten toimintojen ja korkeimpien tietoturvastandardien kanssa infrastruktuuri pysyy lisäksi maailmanlaajuisesti
skaalautuvana ja vähähuoltoisena. Loppujen lopuksi ScreenWay on paljon enemmän kuin näyttöväline – se on strateginen

johtamisen työkalu, joka muuttaa irralliset tiedot kollektiiviseksi liikevoimaksi ja kasvattaa koko yrityksen operatiivista

älykkyyttä.
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