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A modern vállalatvezetésben a ScreenWay jelenti a döntő átmenetet a passzív adatkezeléstől egy aktív, szembeötlő

teljesítménykultúra felé. A rendszer intelligens idegrendszerként működik, amely az üzletkritikus mutatókat a bonyolult

szoftversilókból közvetlenül a fizikai munkatérbe hozza. Ennek az átalakulásnak a szíve a Digital Sales Board, amely a
várótermet vagy az egyterű irodát dinamikus csúcsteljesítmény-központtá változtatja. Míg a hagyományos vállalatoknál

az információk gyakran olyan CRM-rendszerek mélyén rejtőznek, mint a Salesforce vagy a HubSpot, a ScreenWay
napvilágra hozza ezeket az adatokat, és élő motivációs forrássá alakítja őket – közvetlenül a csapat látóterében.

A megoldás mellett szóló döntő érv a valós idejű láthatóság architektúrája: az „5 másodperces szabály” szerint minden
munkatárs már elhaladtában is azonnal látja, hogy a csapat jó úton jár-e. A teljes automatizálásnak köszönhetően a

riportok vagy PowerPoint-diák kézi összeállítása teljesen elmarad; az adatok API-kapcsolaton át közvetlenül a

forrásrendszerekből áramlanak a képernyőkre. Így nem a munkatársaknak kell felkutatniuk az információt – az magától
jelenik meg előttük. A pipeline szűk keresztmetszetei vagy a stagnáló kvóták így proaktívan felismerhetők, még mielőtt

meghiúsult üzletkötésben csapódnának le. A vezetés ezáltal értékes időt nyer vissza, hiszen az „egyetlen igazságforrás”
(Single Source of Truth) folyamatosan jelen van.
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A puszta tájékoztatáson túl a ScreenWay Sales Board mély pszichológiai emelőkkel növeli a teljesítményt. A gamification

és a dinamikus ranglisták egészséges versenyt szítanak, amely felébreszti az értékesítők természetes vadászösztönét.
Különösen hatásos az azonnali nyilvános elismerés: amikor egy üzletkötéskor „Deal-Alert” tölti be a képernyőt, az olyan

azonnali motivációs löketet ad, amilyet a késleltetett bónuszok aligha érhetnek el. Az átlátható elszámoltathatóság e
formája jelentősen erősíti az egyéni felelősségvállalást, hiszen a sikerek minden részleg számára kézzelfoghatóvá és

ünnepelhetővé válnak.

Gazdasági és technológiai szempontból a ScreenWay rendkívül hatékony megtérülési motor a digitális infrastruktúra
számára. A költséghatékony hardverek, például a Raspberry Pi alkalmazása és az adminisztratív riportkészítésre fordított

órák drasztikus csökkentése révén a rendszer többnyire már néhány hónapon belül megtérül. Az olyan funkciókkal, mint a
Remote Device Management (RDM), valamint a legmagasabb biztonsági szabványokkal kombinálva az infrastruktúra

ráadásul világszerte skálázható és alacsony karbantartási igényű marad. Végső soron a ScreenWay sokkal több egy

megjelenítő eszköznél – stratégiai vezetési eszköz, amely az elszigetelt adatokat kollektív lendületté alakítja, és az egész
vállalat működési intelligenciáját növeli.
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