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Viitorul este vizibil
Digital Sales Board: pulsul digital al companiei dumneavoastră
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În conducerea modernă a companiilor, ScreenWay marchează trecerea decisivă de la o administrare pasivă a datelor la o

cultură a performanței activă, imposibil de ignorat. Sistemul funcționează ca un sistem nervos inteligent, care aduce

indicatorii critici pentru afacere din silozuri software complexe direct în spațiul fizic de lucru. Piesa centrală a acestei
transformări este Digital Sales Board, care transformă sala de așteptare sau biroul open space într-un centru dinamic de

înaltă performanță. În timp ce în companiile obișnuite informațiile rămân adesea îngropate în sisteme CRM precum
Salesforce sau HubSpot, ScreenWay scoate aceste date la lumină și le transformă într-o sursă vie de motivație, direct în

câmpul vizual al echipei.

Un argument decisiv pentru această soluție este arhitectura vizibilității în timp real: conform „regulii celor 5 secunde”,

fiecare angajat vede imediat, în trecere, dacă echipa este pe drumul cel bun. Datorită automatizării complete, întocmirea

manuală de rapoarte sau de slide-uri PowerPoint dispare cu totul; datele ajung prin API direct din sistemele-sursă pe
ecrane. Astfel, informația nu mai trebuie căutată de angajați – ea vine singură în fața lor. Blocajele din pipeline sau cotele

care stagnează sunt identificate proactiv, înainte să se reflecte într-o tranzacție ratată. Managementul câștigă astfel timp
prețios, deoarece „Single Source of Truth” este permanent prezentă.
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Dincolo de simpla informare, ScreenWay Sales Board folosește pârghii psihologice profunde pentru creșterea

performanței. Prin gamification și leaderboards dinamice se stimulează o concurență sănătoasă, care trezește instinctul
natural de vânător din vânzări. Deosebit de eficientă este recunoașterea publică imediată: când un „Deal-Alert” umple

ecranul la încheierea unui contract, apare un imbold motivațional instantaneu, greu de obținut prin bonusuri acordate cu
întârziere. Această formă de responsabilitate transparentă întărește masiv asumarea personală, deoarece succesele devin

palpabile și demne de sărbătorit pentru toate departamentele.

Din punct de vedere economic și tehnologic, ScreenWay este un motor de randament extrem de eficient pentru
infrastructura digitală. Prin utilizarea unui hardware accesibil, precum Raspberry Pi, și prin reducerea drastică a orelor de

raportare administrativă, sistemul se amortizează de regulă în doar câteva luni. În combinație cu funcții precum Remote
Device Management (RDM) și cu cele mai înalte standarde de securitate, infrastructura rămâne, în plus, scalabilă la nivel

global și ușor de întreținut. În cele din urmă, ScreenWay este mult mai mult decât un mediu de afișare – este un

instrument strategic de management, care transformă datele izolate în impuls colectiv și crește inteligența operațională a
întregii companii.
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